
JE SMARTER DER STANDORT
UMSO BESSER DIE GESCHÄFTE

smarterLOCATION



 AB SOFORT SIND SIE 
DER PLATZHIRSCH!
Wo ist mein perfekter Standort? Wo befindet sich meine Zielgruppe? Wo ist die
Kaufkraft am höchsten? Das beste Angebot nützt nichts, wenn der Standort Ihres
Shops oder Ihrer Filiale nicht stimmt. Darum haben wir von smartGIS es uns zur
Aufgabe gemacht Ihren optimalen Standort ausfindig zu machen – mit unserem 
innovativen Service smarterLOCATION.

Ein perfekter Standort ist der entschei-

dende Faktor für Ihren  Erfolg. Und 

wenn es um Ihren Profit geht, sollten 

Sie nichts dem Zufall oder Ihrem  

Bauchgefühl überlassen! Denn die 

Wahl des idealen Hotspots wird von 

komplexen Faktoren bestimmt. Ob  

für einen einzelnen Shop oder für ein  

(inter)nationales Filialnetz, wir bieten 

Ihnen alle relevanten Informationen für 

die Planung neuer Standorte sowie die 

Analyse Ihres bestehenden Filialnetzes.
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STANDORTBEWERTUNG:
WIR FINDEN NEUE STANDORTE  
FÜR SIE! 

White Spot-Analyse: Sie wollen eine Geschäftsstelle eröffnen, 

wissen aber noch nicht wo? smartGIS findet für Sie die 

besten Standorte mit dem höchsten Potenzial. Wir bieten Ihnen 

eine fundierte räumliche Analyse potenzieller Zielgebiete. 

Das richtige Bundesland, der richtige Ort, das richtige Haus 

– wir ermitteln die aussichtsreichsten Stellen, und das bis 

ins kleinste Detail.

Bewertung unterschiedlicher Standortkandidaten: Sie haben 

bereits mehrere Standorte für Ihre neue Lokalität ins Visier 

genommen und können sich nun nicht entscheiden? Kein 

Problem! smartGIS untersucht die Einzugsgebiete der 

jeweiligen Standorte auf objektiver Basis. Das resultierende 

Gesamtscoring liefert Ihnen einen genauen Überblick und 

bietet Ihnen eine optimale Entscheidungshilfe.

FILIALNETZBEWERTUNG:
WIR ANALYSIEREN UND BEWERTEN IHRE  
DERZEITIGEN STANDORTE! 

Analyse des bestehenden Filialnetzes: Sie verfügen bereits 

über ein bestehendes Filialnetz und möchten die einzelnen 

Standorte analysieren und gegebenenfalls optimieren? 

smartGIS analysiert für Sie das Potenzial von sämtlichen 

Filialstellen. Alle vorhandenen Filialen werden hierbei mit hilfe 

des gleichen Inputparameters untersucht und anschließend 

miteinander verglichen. Außerdem wird untersucht, wie die 

einzelnen Standorte mit den Standorten des Mitbewerbs 

und mit anderen eigenen Filialen in Konkurrenz stehen. Am 

Schluss können Sie genau erkennen, wie hoch das Potenzial 

jeder Filiale ist.

STANDORTMARKETING:
DER SMARTE SERVICE FÜR DEN RICHTIGEN 
STANDORT



ZUR RICHTIGEN ZEIT AM RICHTIGEN ORT 
MIT smartGIS

Standortmarketing ist ein Teilbereich des Geomarketings 

und befasst sich mit marketingtechnischen Fragestellungen  

rund um den geographischen Raum. Im Zentrum der 

Auswertung steht immer ein potenzieller oder bestehender 

Standort, der auf sein Potenzial hin untersucht wird. Auf 

diese Weise kann beispielsweise ein neuer Standort gesucht  

(White Spot-Analyse), Standortkandidaten bewertet 

(Standortbewertung) oder gleich das gesamte Filialnetz 

analysiert werden (Filialnetzanalyse). Innovative Automa-

tisierungswerkzeuge liefern einfache, schnelle und vor allem 

kostengünstige Ergebnisse.

smarterLOCATION
STANDORTMARKETING AUF HOHEM NIVEAU!

Die smartGIS KG beschäftigt sich mit innovativen digitalen Landkartenlösungen. Die beiden 

primären Geschäftsbereiche Geomarketing und Tourenplanung bilden das Grundgerüst des  

Unternehmens. Das erfahrene Team blickt auf über 20 Jahre Erfahrung im Bereich Geoinforma-

tionssysteme (GIS) zurück und berät Sie kompetent und zuverlässig in allen Fragen.  

Vereinbaren Sie gleich heute Ihren persönlichen Termin!

smartGIS KG

Klagenfurt:

Lakeside B01/a 

9020 Klagenfurt

Wien:

Mariahilfer Straße 101/21 

1060 Wien

Hörbranz:

Römerstraße 49  

6912 Hörbranz 
Mobil: 0650 660 52 16

Fax: 01 2533033 6804

E-Mail: office@smartgis.at

www.smartgis.at

WIR WISSEN, WO IHRE KUNDEN WOHNEN UND WAS SIE BRAUCHEN! 

Standortmarketing bietet Ihnen wichtige Informationen über Ihren Markt vor Ort. Einwohnerzahl, Erreichbarkeit, Altersstrukturen, 

Kaufkraft, Parkplätze, Frequenzbringer in der Umgebung und viele weitere Informationen – Sie bestimmen die zu analysierenden 

Parameter. Diese sind von Branche zu Branche völlig unterschiedlich. Als Ergebnis erhalten Sie einen detaillierten Report für eine 

oder mehrere Filialen, die auf Basis objektiver Fakten berechnet werden. Anhand dieser Gesamtbewertung und Ihrem internen 

Wissen, können Sie nun objektiv entscheiden, welche Standortkandidaten die erfolgreichsten sein werden!


